
OISL171 - Entrepreneurship / Entrepreneurship

GENEL TANIM / GENERAL DESCRIPTION
Ders Adı / Course Name Entrepreneurship / Entrepreneurship

Ders Kodu / Course Code OISL171

Ders Türü / Course Type

Ders Seviyesi / Course Level Associate / Associate

Ders Akts Kredi / ECTS 5.00

Haftalık Ders Saati (Kuramsal) / 
Course Hours For Week 
(Theoretical)

1.00

Haftalık Uygulama Saati / Course 
Hours For Week (Objected)

2.00

Haftalık Laboratuar Saati / Course 
Hours For Week (Laboratory)

0.00

Dersin Verildiği Yıl / Year 1

Öğretim Sistemi / Teaching System Daytime Class / Daytime Class

Eğitim Dili / Education Language Turkish / Turkish

Ön Koşulu Olan Ders(ler) / 
Precondition Courses

Yok None

Amacı / Purpose Bu dersin amacı, öğrencilerin girişimcilik alanında temel bilgi, beceri ve farkındalık 
kazanmalarını sağlamaktır. Ders; iş fikri geliştirme, problem çözme, yenilikçi düşünme, 
pazar analizi, iş modeli oluşturma ve temel finansal planlama gibi girişimcilik süreçlerini 
bütünsel bir yaklaşımla öğretmeyi hedefler.

Öğrencilerin kendi iş fikirlerini geliştirebilmeleri, değer önerisi oluşturabilmeleri ve bir iş 
planını temelden tasarlayabilmeleri amaçlanmaktadır. Ders ayrıca, öğrencilerin özgüvenini 
artırmayı, pratik girişimcilik örnekleri ile gerçek hayata yönelik yetkinlikler kazandırmayı ve 
girişimcilik ekosistemine aktif katılım bilinci oluşturmayı hedefler.

The aim of this course is to equip students with fundamental knowledge, skills, and 
awareness in the field of entrepreneurship. The course covers key entrepreneurial 
processes including idea development, problem solving, innovative thinking, market 
analysis, business model creation, and basic financial planning.

Students are expected to develop their own business ideas, create value propositions, 
and design an initial business plan. The course also aims to enhance students’ self-
confidence, provide real-world competencies through practical entrepreneurship 
examples, and foster an understanding of active participation in the entrepreneurial 
ecosystem.

İçeriği / Content Girişimciliğe ilişkin temel kavramların tanımlanması, girişimciliğin tarihsel gelişimi, 
girişimcilikte iş fikri oluşturma, iş planı hazırlama, iş modeli türlerini inceleme, girişime 
finansman sağlanması, e-ticaretin girişimcilikle ilişkisi ve küresel girişimcilik durumunu 
anlamak bu dersin içeriğini oluşturmaktadır.

Defining the basic concepts of entrepreneurship, historical development of 
entrepreneurship, creating a business idea in entrepreneurship, preparing a business 
plan, examining business model types, providing financing to the enterprise, the 
relationship between e-commerce and entrepreneurship, and understanding the global 
entrepreneurship situation constitute the content of this course.

Önerilen Diğer Hususlar / 
Recommended Other 
Considerations

Yok None

Staj Durumu / Internship Status
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Kitabı / Malzemesi / Önerilen 
Kaynaklar / Books / Materials / 
Recommended Reading

1. Girişimcinin El Kitabı, Blank, S., Dorf, B. (3.b, 2017), Boyut Yayıncılık.
2. İş Modeli Üretimi, Osterwalder, A., Pigneur, Y. (7.b, 2017), Optimist Yayınları.
3. Girişimciliğin ve Küçük İşletme Yönetiminin Temelleri, Scarborough, Norman M. (2014), 
Nobel Yayıncılık.
4. KOSGEB Girişimcilik E-Kitabı (Resmî yayın, ücretsiz dijital kaynak)

1. Girişimcinin El Kitabı, Blank, S., Dorf, B. (3.b, 2017), Boyut Yayıncılık.
2. İş Modeli Üretimi, Osterwalder, A., Pigneur, Y. (7.b, 2017), Optimist Yayınları.
3. Girişimciliğin ve Küçük İşletme Yönetiminin Temelleri, Scarborough, Norman M. 
(2014), Nobel Yayıncılık.
4. KOSGEB Girişimcilik E-Kitabı (Resmî yayın, ücretsiz dijital kaynak)

Öğretim Üyesi (Üyeleri) / Faculty 
Member (Members)

Öğr. Gör. Gamel Issaku

ÖĞRENME ÇIKTILARI / LEARNING OUTCOMES

1 Girişimciliğin temel kavramlarını, süreçlerini ve girişimci düşünce yapısını açıklar. Explains fundamental entrepreneurship concepts, processes, and the entrepreneurial mindset.

2 İş fikri geliştirme, problem tanımlama, fırsat analizi ve değer önerisi oluşturma becerisi kazanır. Develops business ideas, identifies problems, performs opportunity analysis, and creates a value 
proposition.

3 Müşteri segmentlerini analiz eder ve iş modeli oluşturma sürecini açıklar. Analyzes customer segments and explains the business model creation process.

4 Girişimcilikte finansman, tasarım ve inovasyon süreçlerini değerlendirir. Evaluates financing, design, and innovation processes in entrepreneurship.

5 Türkiye girişimcilik ekosistemini yorumlar ve kapsamlı bir iş planı oluşturur. Interprets Türkiye’s entrepreneurship ecosystem and creates a comprehensive business plan.

HAFTALIK DERS İÇERİĞİ / DETAILED COURSE OUTLINE
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Hafta / Week

1

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Girişimciliğe Giriş, Temel Kavramlar Girişimcilik örnekleri, sınıf içi 
tartışma

Introduction to Entrepreneurship, Basic Concepts Entrepreneurship examples, class 
discussion

2

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Girişimci Düşünce Yapısı ve Girişimci Profili Kendini tanıma testi, girişimci 
özellik analizi

Entrepreneurial Mindset and Entrepreneur Profile Self-assessment tests, 
entrepreneurial trait analysis

3

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

İş Fikri Geliştirme – Problem ve Fırsat Tanımlama

Idea Development – Problem & Opportunity Identification

4

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Değer Önerisi (Value Proposition) Müşteri ihtiyaçları analizi

Value Proposition Design Customer needs analysis

5

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Müşteri Segmentasyonu & Hedef Kitle Analizi Persona oluşturma

Customer Segmentation & Target Audience Analysis Persona creation
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6

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Pazar Araştırması – SWOT & PESTEL Küçük grup SWOT analizi

Market Research – SWOT & PESTEL Group SWOT analysis

7

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

İş Modeli Kanvası (Business Model Canvas)

Business Model Canvas

8

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Ara Sınav

Mid-Term Exam

9

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Rekabet Analizi & Farklılaşma Stratejileri Rakip analizi tablosu hazırlama

Competitor Analysis & Differentiation Strategies Competitor matrix development

10

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Temel Finansal Planlama – Maliyet, Gelir, Fiyatlandırma Basit maliyet–gelir tablosu 
hazırlama

Basic Financial Planning – Cost, Revenue, Pricing Simple cost–revenue sheet 
creation

11

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Pazarlama Stratejileri & Dijital Pazarlama

Marketing Strategies & Digital Marketing

4 / 7



12

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Girişimcilik Destekleri – KOSGEB, TÜBİTAK, Teknoparklar KOSGEB destek programı 
incelemesi

Entrepreneurship Supports – KOSGEB, TÜBİTAK, Technoparks Reviewing KOSGEB support 
schemes

13

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Dünyada ve Türkiye’de E-Ticaret (Güncel Bir Rapor)

E-Commerce in the World and Turkey (A Recent Report)

14

Teorik Dersler / Theoretical
Öğretim Yöntem ve 
Teknikleri/Teaching Methods 
Techniques

Ön Hazırlık / PreliminaryUygulama Lab

Türkiye Girişimcilik Ekosistemi

Turkey Entrepreneurship Ecosystem
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DEĞERLENDİRME / EVALUATION

Yarıyıl (Yıl) İçi Etkinlikleri / Term (or Year) Learning Activities Sayı / 
Number

Katkı Yüzdesi / 
Percentage of 

Contribution  (%)

1001Ara Sınav / Midterm Examination

Toplam / Total: 1 100

Başarı Notuna Katkı Yüzdesi / Contribution to Success Grade(%): 40

Yarıyıl (Yıl) Sonu Etkinlikleri / End Of Term (or Year) Learning Activities Sayı / 
Number

Katkı Yüzdesi / 
Percentage of 

Contribution  (%)

1001Final Sınavı / Final Examination

Toplam / Total: 1 100

Başarı Notuna Katkı Yüzdesi / Contribution to Success Grade(%): 60

Etkinliklerinin Başarı Notuna Katkı Yüzdesi(%) Toplamı / Total Percentage of Contribution (%) to Success Grade: 100

Değerlendirme Tipi / Evaluation Type:

İŞ YÜKÜ / WORKLOADS

Alan Çalışması / Field Work 14 3.00 42.00

Bireysel Çalışma / Self Study 14 3.00 42.00

Okuma / Reading 4 3.00 12.00

Örnek Vaka İncelemesi / Case Study 4 3.00 12.00

Rapor Hazırlama / Report Preparation 4 3.00 12.00

Uygulama/Pratik / Practice 2 4.00 8.00

Sayı / 
Number

Süresi 
(Saat) / 

Duration 
(Hours)

Toplam İş Yükü 
(Saat) / Total 
Work Load 

(Hour)

Etkinlikler / Workloads

Toplam / Total: 42 19.00 128.00

Dersin AKTS Kredisi = Toplam İş Yükü (Saat) / 25.00 (Saat/AKTS) = 128.00/25.00 = 5.12 ~  / Course ECTS Credit = Total Workload (Hour) / 25.00 (Hour / ECTS) = 128.00 / 25.00 = 5.12 ~ 
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PROGRAM VE ÖĞRENME ÇIKTISI / PROGRAM LEARNING OUTCOMES

Katkı Düzeyi /  Contribution Level : 1-Çok Düşük / Very low, 2-Düşük / Low, 3-Orta / Moderate, 4-Yüksek / High, 5-Çok Yüksek / Very high

Öğrenme Çıktıları / 
Learning Outcomes

Program Çıktıları / Program Outcomes

1.1.1 1.1.2 1.1.3 1.1.4 1.1.5 1.1.6 1.1.7 1.1.8 1.1.9 1.1.10 1.1.11 1.1.12 1.1.13 1.1.14 1.1.15

1.Girişimciliğin temel 
kavramlarını, süreçlerini ve 
girişimci düşünce yapısını 
açıklar. / Explains fundamental 
entrepreneurship concepts, 
processes, and the 
entrepreneurial mindset.

2.İş fikri geliştirme, problem 
tanımlama, fırsat analizi ve 
değer önerisi oluşturma 
becerisi kazanır. / Develops 
business ideas, identifies 
problems, performs opportunity 
analysis, and creates a value 
proposition.

3.Müşteri segmentlerini analiz 
eder ve iş modeli oluşturma 
sürecini açıklar. / Analyzes 
customer segments and 
explains the business model 
creation process.

4.Girişimcilikte finansman, 
tasarım ve inovasyon 
süreçlerini değerlendirir. / 
Evaluates financing, design, 
and innovation processes in 
entrepreneurship.

5.Türkiye girişimcilik 
ekosistemini yorumlar ve 
kapsamlı bir iş planı oluşturur. / 
Interprets Türkiye’s 
entrepreneurship ecosystem 
and creates a comprehensive 
business plan.
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